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PRAGMA CONSTRUCT propose une gamme complète de solutions en béton armé et préfabriqué, 
adaptées aussi bien aux projets de construction neuve qu’aux projets d’extension. Les solutions sont 
conçues dans une optique de durabilité et de flexibilité.
PRAGMA CONSTRUCT s’engage à utiliser exclusivement des matériaux de haute qualité afin de garantir 
durabilité et performance. Nous proposons un large éventail de solutions, notamment des bâtiments 
industriels, des bureaux, des installations de biogaz, des stations d’épuration ainsi que des bâtiments 
industriels et agricoles.
Dans le cadre du renforcement de notre équipe, nous recherchons un(e) :

Sales Manager BENEFRA (H/F)

Responsabilités
•	 Vous êtes en charge des ventes en Belgique, aux Pays-Bas et en France
•	 Vous prospectez de nouveaux clients, développez et entretenez les relations existantes 
•	 Vous rendez visite aux clients dans votre région 
•	 La proximité client est au cœur de votre mission : vous êtes impliqué(e) de A à Z dans les projets et 

restez l’interlocuteur principal du client pendant toute la durée du projet 
•	 Vous disposez d’une grande autonomie pour organiser votre travail et définir votre rôle

Connaissances et expérience
•	 Vous êtes titulaire d’un diplôme à orientation technique ou commerciale et possédez une forte affinité 

avec le secteur de la construction 
•	 Vous justifiez d’une expérience pertinente en vente (de préférence dans un environnement de projets 

techniques). 
•	 Vous avez une bonne connaissance du marché de la construction et avez déjà développé un réseau 

solide 
•	 Vous avez un intérêt technique large et des connaissances en techniques de génie civil 
•	 Le client est toujours au centre de vos priorités et vous aimez développer de nouvelles relations 

commerciales 
•	 Vous maîtrisez parfaitement le néerlandais, le français et l’anglais. La connaissance d’autres langues est 

un atout.

Atouts du poste
•	 Un poste varié au sein d’une entreprise en forte croissance qui encourage le développement et 

l’évolution de ses collaborateurs 
•	 Une fonction avec de larges responsabilités 
•	 Un environnement pragmatique et direct 
•	 Un horaire flexible avec possibilité de télétravail
•	 Des bureaux neufs 
•	 L’opportunité de voyager et de développer un réseau (inter)national.

Intéressé(e) ?
Contactez Stephanie D’hooge : stephanie.dhooge@pragmaconstruct.com

CONSTRUCTION
EN BÉTON ARMÉ


